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La integración comercial entre diferentes países es hoy en día un hecho indiscutible.

El tratado de libre comercio de América del norte (NAFTA), ha integrado a Canadá, México y a Estados Unidos convirtiéndolos en el mercado mas grande, dinámico y competitivo del mundo. Gracias a sus grandes importaciones y exportaciones ha logrado dinamizar considerablemente sus economías.

En este trabajo mostraremos los principios, las características y las ventajas que este tratado ofrece, para pasar a un segundo plano, en el cual mostraremos ventajas y desventajas que tiene Colombia al ingresar a este.
ORIGEN Y CONSTITUCION
La realidad de la integración entre Estados Unidos y Canadá empezó a materializarse en 1965, con la firma de su pacto automotriz al igual que la integración entre Estados Unidos y México, cuando se establece el programa de las maquiladoras en el norte de México, que logra promover una integración muy importante entre ellos. 

En 1990 los presidentes de México y de Estados Unidos deciden iniciar la negociación de un acuerdo comprensivo de libre comercio, y en septiembre de ese año, el presidente de Canadá comunica su interés de participar en las discusiones para celebrar el tratado. 

En el año de 1991 anuncian su decisión de negociar el NAFTA y en julio de ese año se da la primera reunión ministerial de negociaciones. 

En agosto de 1992 inician el acuerdo y el 17 de diciembre firman el tratado de libre comercio.

CARACTERISTICAS ECONOMICAS DEL NAFTA
Por su tamaño, capacidad de compra y expansión, el NAFTA es hoy, si duda, el mercado más importante del mundo. Es el principal importador mundial de mercancías, absorbe el 23%  de su valor total. Es al mismo tiempo el mayor exportador de estas, vendiéndole al resto del mundo el 19% de su valor total.
Tiene un PIB per capita de 23.630 millones de dólares y una población de 400 millones de habitantes. Durante los últimos cuatro años su crecimiento económico ha sido notable, a pesar de la crisis financiera, que casi no los golpeo. 
Entre 1996 y 1998 la economía Canadiense creció a una taza promedio anual de 2.7%, la Mexicana a una de 5.5% y entre 1997 y 1998 la economía Norteamericana creció a una taza de 4.3% anual promedio. En el tercer trimestre del año 1999 la economía Canadiense creció 6.6% anual, la Mexicana 4.6% anual, y, en el cuarto trimestre la Norteamericana lo hacia a una taza de 5.8% anual. Este dinámico ritmo de crecimiento les ha permitido mantener un alto nivel de empleo. Durante 1999 la taza de desempleo en México fue del 2%. En estados Unidos de 4.1% y en Canadá de 7.6%.

Una política monetaria prudente y la estabilidad cambiaria les ha permitido a las economías del NAFTA mantener la inflación bajo control. A pesar de que la inflación Mexicana es alta (12.3% en el año de 1999), después de la inestabilidad cambiaria de 1995, ha entrado en una marcada tendencia decreciente, como efecto de la estabilización de la taza de cambio.

Inflación (%)

	
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999

	USA
	2.61
	2.81
	2.92
	2.34
	1.56
	2.6

	México
	7.1
	51.9
	27.7
	15.7
	18.6
	12.3

	Canadá
	0.2
	2.2
	1.6
	1.7
	0.9
	1.7


Gracias a la innovación en la tecnología de la informática en el último cuarto de siglo y la rápida introducción en el mundo de los negocios y en la producción de bienes, servicios y factores en los últimos 15 años, la economía Norteamericana ha conseguido aumentar dramáticamente su productividad total lo que le ha permitido crecer dinámicamente sin presiones inflacionarias. La flexibilidad de los mercados de bienes y de factores, la apertura de espacio para el desenvolvimiento de la iniciativa privada, mediante superávit fiscales y una política monetaria disciplinada, que ha mantenido los precios domésticos bajo control, ha estimulado a las firmas Norteamericanas para aprovechar plena, oportuna y eficientemente las oportunidades de inversión.
El NAFTA establece estrictos compromisos sobre derechos laborales y protección al ambiente. Y aplica a su vez un amplio marco de derechos y obligaciones en los temas de servicios e inversiones.


BENEFICIOS DEL NAFTA PARA LOS PAISES INTEGRANTES

BENEFICIOS PARA MEXICO.

México se ha beneficiado del auge de la economía Norteamericana y de la expansión del comercio dentro del NAFTA, que ha sido del 70% desde la existencia de la zona de libré comercio. El aumento y la diversificación de sus exportaciones, impulsados por el establecimiento del NAFTA, fortalecieron su economía para enfrentar los choques externos. La reducción de la participación de los productos primarios en su oferta exportable ha reducido el impacto de las fluctuaciones de sus precios internacionales sobre el crecimiento de la economía. Contar con un socio comercial como los Estados Unidos el cual ha tenido un dinámico crecimiento económico durante los últimos 3 años, ayudo a México a afrontar la crisis financiera internacional sin perdidas en producto o empleo.

En términos reales, el producto per cápita de México aumento 27% entre 1990 y 1998, con una taza de crecimiento promedio anual del 3%, a pesar del descenso sufrido en los años de 1995 y 1996 como consecuencia de su crisis financiera. La tasa de desempleo en México disminuyo de 3.8% en enero de 1994 a 2.1% en noviembre de 1999.
El 90% de las exportaciones de este país, dirigidas al TLC, aumentaron a una taza de crecimiento anual de 16% a partir de 1994, mientras que entre 1991 y 1993 lo hicieron apenas a una taza de 7.9% anual. Entre 1994 y 1998 las exportaciones Mexicanas al mundo crecieron 93% y a los Estados Unidos lo hicieron con un 140% durante el mismo periodo, la participación de los productos Mexicanos en las importaciones Norteamericanas de bienes se incrementaron de 7 a 10%.

Desde el primer trimestre de 1998 México se convirtió en el segundo socio comercial más importante de Estados Unidos, después de Canadá y desplazo a Japón. Desde entonces, México ha sido el tercer proveedor más importante de la economía Norteamericana. 

Durante 1999 obtuvo un superávit comercial de 22.841 millones de dólares con los Estados Unidos, que resulto 44% mayor que el del año de 1998. Debido a este acuerdo, Canadá se convirtió en el segundo mercado para las exportaciones Mexicanas, después de los Estados Unidos; Mientras que México se convirtió en el tercer mercado para los productos Canadienses, después de los Estados Unidos y Japón.

La participación de México en las exportaciones mundiales de mercancías, prácticamente se duplico como resultado de su participación en el NAFTA; Mientras en 1990 era el 1.2% en 1998 llego a 2.2%. En contraste, la de Colombia se mantuvo constante en el punto 2% durante el mismo periodo.

Gracias a la entrada en vigencia del NAFTA, la industria Mexicana se ha especializado en la producción de bienes intensivos, en la utilización de trabajo, que es su factor abundante y barato. En este tipo de bienes, esta economía tiene claramente una ventaja comparativa respecto de las otras dos.

Como consecuencia de esta asignación más eficiente de sus recursos, la industria manufacturera Mexicana se ha fortalecido, con base en el crecimiento de las exportaciones de los sub sectores textiles, de productos metálicos, básicos y de maquinaria y equipo. Reflejo de lo anterior es que durante 1990 y 1998, la industria  manufacturera gano 2 puntos en la composición del PIB Mexicano. Llegando a 2%; los textiles mantuvieron la suya (2%) y los productos metálicos, la maquinaria y el equipo ganaron 1.5 puntos, alcanzando el 6%.

Introduciendo más competencia, el ingreso al NAFTA, y las formas estructurales incrementaron notablemente la productividad de los factores en la economía Mexicana. Entre 1980 y 1987 el crecimiento anual promedio de la productividad fue de 2.7%, mientras que durante los 10 últimos años alcanzo 5.5% anual promedio. Como resultado de su mayor productividad, las industrias exportadoras pagan salarios 44% mayores que las que no lo son y han generado la mitad de los nuevos empleos desde 1995.
Del total del valor de las exportaciones Mexicanas, 47% se genero en Maquiladoras en el 2000, que gozan de un tratamiento tributario y laboral especial. Ese año las exportaciones Mexicanas totales aumentaron un 16%, las de las Maquiladoras lo hicieron 20% y el resto 13%. Entre 1993 y 1998, la industria de las maquilas creció 16% promedio anual y sus exportaciones aumentaron un 15% promedio anual.

En este periodo, el numero de maquiladoras se incremento 76%. Los sectores favorecidos en gran medida con el surgimiento de las maquilas son el electrónico, el automotriz, y los textiles, donde la remuneración mas baja de la mano de obra Mexicana constituye una ventaja comparativa apreciable respecto de los otros dos miembros.

Entre 1985 y 1998, gracias a la internacionalización de la economía Mexicana y al proceso de acercamiento comercial con los Estados Unidos y al NAFTA, la composición de las exportaciones Mexicanas cambio radicalmente; Las manufacturas pasaron de proveer 30% de los ingresos por exportaciones a proporcionar 90% de estas.

México es el proveedor de textiles y ropa más importante de los Estados Unidos y recibe 64% de todas las exportaciones de ese país a América Latina.

La expansión del comercio a los países del tratado oculta la dinámica de las exportaciones hacia otros países. Las exportaciones de México hacia el Reino Unido se triplicaron y hacia los países de América Latina aumentaron 2.5 veces.

El grado de apertura de la economía Mexicana, medido por la suma de sus ingresos por exportaciones y de sus egresos por importaciones, como proporción del PIB, incremento del 20% en 1984 a 59% en 1998. El cambio en la política comercial Mexicana, de la protección para constituir importaciones a la apertura y el establecimiento de los tratados comerciales bilaterales, ha modificado la localización de las firmas para aprovechar las ventajas competitivas regionales.

Los flujos de inversión extranjera directa hacia México aumentaron considerablemente después de la firma del NAFTA. A partir de 1994 la inversión extranjera directa aumento considerablemente y permaneció relativamente alta a pesar de la crisis de 1994. Después de 1994, la inversión extranjera directa ha venido creciendo, y actualmente representa el principal rubro dentro de los flujos de capital.

BENEFICIOS PARA CANADA.
Un estudio llevado a cabo por el Banco de Montreal, en 1998, demuestra que el comercio en Canadá ha venido creciendo mas rápidamente en aquellos sectores económicos liberalizados a raíz del NAFTA. Otro estudio publicado por Industry Canadá, encontró que las compañías Canadienses que se han desempeñado mejor en los últimos años han sido aquellas con mayor participación en el comercio con los Estados Unidos. La opinión general entre académicos es que el NAFTA ha jugado un papel fundamental en la economía Canadiense, generando mas eficiencia al interior de las compañías y preparándolas para el desafió de la economía global del nuevo milenio. 
Los productores Canadienses han podido, bajo el esquema NAFTA, alcanzar su más alto potencial operando en una economía Norteamericana integrada, no solo mas grande sino también mas eficiente y competitiva. Por su parte, el consumidor canadiense luego de la entrada en vigor de NAFTA, y gracias al incremento en la competencia se ha beneficiado por precios más favorables y una mejora en la calidad de los productos y servicios ofrecidos. Con el NAFTA más de 1 millón de nuevos empleos se crearon en Canadá.

Con el NAFTA, las exportaciones de mercancías de Canadá a México crecieron a un 80.5% y de Canadá a Estados Unidos 65.5%. El total de comercio de mercancías entre Canadá, México y Estados Unidos supero más de 752 billones de dólares canadienses durante los primeros cinco años de vigencia del NAFTA. Las exportaciones de Canadá a los otros dos países miembros no solo han crecido substancialmente sino que también han sido muy exitosas en sectores con alto valor agregado como equipos para automotores y bienes industriales. 
Un beneficio importante para Canadá fue la notable mejoría en el acceso al mercado Mexicano, incrementando sus niveles de venta en sectores anteriormente restringidos tales como productos para automotores, industria pesquera, servicios financieros y servicios de carga. Ello ha reducido en una gran diversificación de las exportaciones Canadienses.

A pesar de la crisis financiera que azotó a México a finales de 1994, y los reajustes económicos que tubo que implementar este país como resultado de la misma, el comercio bilateral entre Canadá y México mantuvo un incremento constante, alcanzando 9 billones de dólares canadienses en 1998 y un incremento del 100% desde la entrada en vigor del acuerdo.
Una gran ventaja para la economía Canadiense fue la exportación del comercio de servicios entre los tres países. Entre 1994 y 1998 las exportaciones de servicios de Canadá a Estados Unidos crecieron durante ese mismo periodo 24%, lo cual muestra que el comercio aumento en las dos direcciones. El componente más alto en el comercio de servicios entre Canadá y Estados Unidos ha sido en el sector de la informática. A si mismo, las exportaciones de servicios de ambas naciones se han concentrado también en el sector de las comunicaciones, arquitectura, ingeniería y otros servicios técnicos. En México, las compañías Canadienses han estado involucradas en el sector de transporte, educación a distancia y telecomunicaciones.

OPORTUNIDADES DE COLOMBIA DENTRO DEL NAFTA
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Para entender las grandes ventajas del NAFTA, lo mejor es ver como se ha beneficiado México en su comercio con Estados Unidos.

En un estudio de Araujo Ibarra y Asociados demuestra como las exportaciones mexicanas hacia estados unidos aumentaron en valor y se han diversificado gracias al acuerdo.

Lo mas grabe es que las oportunidades aprovechadas por México han sido perdidas para Colombia, por no pertenecer a este acuerdo.

De otra parte la negociación de un tratado de libre comercio con el NAFTA debe verse mas como una oportunidad de generar mas empleo y mejor remunerado, mediante el incremento permanente de la productividad en nuestra economía, la utilización eficiente de los factores por nuestras firmas, la selección de estrategias adecuadas para producir productos diferentes capaces de penetrar y conquistar el mercado mas exigente del mundo y su localización en entornos de clusters que les generan economías externas.
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Si se flexibiliza los mercados, si se produce bienes diferenciados internacionalmente competitivos, si se asegura una acumulación socialmente adecuada de factores productivos generadores de economías externas y una provisión socialmente óptima de bienes públicos, la mayor productividad del trabajo permitirá a las firmas generar más y pagar mejores salarios reales en condiciones rentables.

El ingreso de Colombia al NAFTA, representa una oportunidad para nuestra economía de crecer dinámicamente con base en las exportaciones, para un mercado que crece rápida y sostenidamente, cuya vulnerabilidad a los choques externos es inferior comparada con la de los otros de nuestros principales socios comerciales.
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OBJETIVOS

· Identificar las principales características económicas del NAFTA.

· Destacar los beneficios del NAFTA para las economías de los países miembros.

· Reconocer las ventajas y desventajas que tendría Colombia al integrarse con el NAFTA.

· Reconocer el proceso de constitución del NAFTA.
CONCLUSIONES
· El ingreso de Colombia al NAFTA, representa una oportunidad para nuestra economía de crecer dinámicamente con base en las exportaciones, para un mercado que crece rápida y sostenidamente, cuya vulnerabilidad a los choques externos es inferior comparada con la de los otros de nuestros principales socios comerciales.
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